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KOMPETENZ

Objektmanagement fiir lhre Immobilie
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WICHTIGE FAKTEN

LIVING POINT FRANKFURT

NiddastraRe 110/HafenstralRe 52
60329 Frankfurt am Main

BOARDING HOUSE
¢ 50 aufwendig eingerichtete
Komfort-Apartments mit Balkon oder
Terrasse
¢ sechs grof3ziige Lofts
in der Penthouse-Etage
e grolRstmaoglicher moderner

Wohnkomfort
Komfort-Apartments 40 - 65 m?
Lofts 80 - 120 m?
Grundstiicksfliache 1.000 m?
Gesamtmietfliache 3.176,25 m?

mit 17 Parkplatzen

BOARDING HOUSE FUR EXKLUSIVE NUTZER
* konzeptionelle Ausrichtung auf Geschaftsreisende
mit flexiblen Verweilzeiten

* maRgeschneiderte Service-Angebote nach den Bediirfnissen und Anforde-
rungen der Bewohner

e geschuitzte Privatsphare, perfekte Arbeitsbedingungen,
moderner Wohnkomfort, aber kein steriles Hotelkonzept

¢ voll ausgestattete und komplett moblierte Apartements
- einziehen und sofort wohlfihlen
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ERFOLGS

!
IMMOBILI

O Fiir CMG gehoéren neben hoher Professionalitit im Boardin -House-
Management vor allem auch die Liebe zur Immobilie selbst

und ein auf partnerschaftlicher Zusammenarbeit mit dem Kunden
basierendes groRes gegenseitiges Vertrauen zum Erfolgsmodell.
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OFFEN FUR PARTNERSCHAFT

Was wirklich zdhlt:
gemeinsame Werte

Liebe zur Immobilie

Professionalitat
grolse Verantwortung
Kundenvertrauen
gute Zusammenarbeit
gegenseitiger Respekt
individuelle Konzepte
mutige Strategien
Kreativitat

wirtschaftlicher Erfolg



KOMPETENZ IM BOARDING-HOUSE-MANAGEMENT

CMG begleitet Immobilien

in der alltdglichen Nutzung,
in schwierigen Phasen der
Umwandlung, aber auch vom
Beginn der ersten Planungs-
phase im Architekturbiiro an.
Fiir die heute »Living Point
Frankfurt« genannte Immo-
bilie wurde die von CMG ein-
geleitete Neupositionierung
auf dem Markt zum Beginn

einer Erfolgsgeschichte.

AUFTRAG Neupositionierung einer Immobilie auf dem Markt

CMG-MARKTANALYSE Nachfrage nach Boarding Houses mit Service-Apartments befriedigen

SCHNELLE NEUVERMIETUNG von 100 % Leerstand in ca. 90 % Vermietung innerhalb von 6 Monaten

SEHR HOHER VERMIETUNGSSTAND anhaltend Gber 90 % (Durchschnittlicher Vergleichswert: ca. 85 %)
SERVICE-KONZEPT Schaffung optimaler Bedingungen fir die Mieter

GROSSTE UMBAUMASSNAHME chemaliger Wellness-Bereich wurde in ein Maisonette-Apartment umgewandelt
EINNAHME-VERBESSERUNG durch leichte Mietsteigerung sowie durch Komfortsteigerung in den Apartments

WERTERHALT durch anhaltende optimale Instandhaltung der Immobilie

»LIVING POINT FRANKFURT«:
EIN ERFOLGSMODELL

ei Ubernahme der Bewirtschaftung des Objektes am
1. September 2013 betrug der Leerstand der Immobi-

lie 100 %. Die Herausforderung bestand darin, diesen

Zustand schnellstmdéglich zu beenden. Der CMG Im-
mobilienmanagement GmbH ist es gelungen, bereits nach kurzer

Zeit einen Vermietungsstand von anndhernd 90 % zu erzielen.

WIE KONNTE DIES
SO SCHNELL GELINGEN?

Die Marketingstrategie zielte darauf ab, das Gebdaude am Markt
vollig neu zu positionieren: von der Dienstleistungsimmobilie der
Commerzbank zu einem offenem Boarding House. Diese Zielstel -
lung erfolgte auf Grundlage einer CMG-Marktanalyse: Derzufolge
bestand anhaltende Nachfrage nach Service-Apartments, speziell
nach kurzfristigem moblierten Wohnen in der Metropolenregion

Frankfurt am Main.

AUF DER GRUNDLAGE DIESER
STRATEGIE ERFOLGTEN DIE
MASSNAHMEN:

Erarbeitung eines Marketingkonzeptes, Gestaltung der Internet-
prdsenz, Installation von Housekeeping. Zum Eingriff in die Im-
mobilie gehorten: Apartment-Umbauten sowie die Umwandlung
eines ehemaligen Wellness-Bereiches in eine Apartment-Nut-

zung.



ZIELGRUPPENGERECHT

MARKETING
NACH DER PLAZIERUNGSPHASE

O externe Makler

15%

85 %

O Zusammenarbeit mit Relocation-Agenturen und Konzernen
O ImmobilienScout24
O Uber das Buchungs-Portal der Website
www.cmg-jena.com

VERMIETUNG

e Keine Vermietung von Kontingenten

e Mietpeisgestaltung saisonabhangig und gemald
Nachfrage

MARKETING
STRATEGIE

Im kompetenten Team der CMG wurden die Marketing-Ziele

fiir den Standort Boarding House Frankfurt am Main eindeutig
definiert. Fiir den Distributionsmix ist der Such- und Buchungsweg
der zukiinftigen Mieter fiir uns von erheblicher Bedeutung.

Unsere grundsatzlichen Ziele heiBen immer: mehr Absatz,

mehr Umsatz, mehr Gewinn. Idealerweise mit einer moglichst
hohen Rentabilitat.

IM TEAM DER CMG
SIND WIR STARK

Wir definieren die Ziele
Wir stellen die richtigen Fragen

Wir ermitteln Nutzer-Intentionen

e VERMIETUNGSSTAND Wir befragen Zielgruppen

Wir erarbeiten Wettbewerbsanalysen

31.12. 31.12.
- 2013 2014 Wir finden die beste Lésung
Ubernahme fir den jeweiligen Standort
01.09.
2013 e Wir planen Medialeistungen

O Wir kombinieren Einzel-MalBhahmen
30.06. seit zu einem Leistungspaket

2015 01.01.2016

l'fo

O Wir koordinieren Drittanbieter

O Wir halten das Budget ein




BEISPIELHAFTE PARTNERSCHAFT

‘mita c_l_\i_t.etonis_c zeitgemalem Dgsigﬁ_

- —
—— il
-
» -
. —
—

O Transformation gegliickt! Auch in Frankfurt am Main,
dem stadtebaulichen Labor Deutschlands, wird CMG dem
Anspruch im Immobilienmarketing gerecht. In hervorra-
gender Lage unweit des Europaviertels wurde ein stand-
ortgerechtes Wohnkonzept etabliert: das Boarding House
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ZIELGRUPPENGERECHT

O Neben den Standortvorteilen, dem modernen
Charme einer Immobilie und dem gebotenen Wohn-
komfort entscheidet heute auch der hohe Level an
verfligbarer Kommunikationstechnik iiber den Ver-
mietungserfolg. Um die Wohnapartments zugleich
als Home Office nutzen zu konnen, haben wir mo-
dernste High-Speed-Kommunikations- und Sicher-
heitssysteme installiert. Wir bieten abgeschlossene
Netzwerke fiir jedes Apartment.
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PRASENZ DER GUTEN GEISTER

WELL
FEELING

O Ein Boarding-House-Mieter
bringt normalerweise eine aus-
gepriagte Komforthotel-Erfahrung
mit. Und daran misst er sein pri-
vates Komfort-Apartment. Das
Facility-Management von CMG ist
auf diese Anspriiche eingestellt.
Mit umsichtigem Service-Fach-
personal sorgen wir dafiir, dass
nichts tropft, nichts klemmt,
nichts rostet. Unsere vielseitige
Haustechnik leistet spmiizu*éleich
einen Beitrag zum Substanzschutz
und Werterhalt.




DIE STAND-BY-

=

® Das Servieteam in einem Boarding House
sorgt nicht nur fiir ein berechtigtes und gutes
Sicherheitsgefiihl bei den Mietern und Besu-
chern, sondern ist dariiber hinaus der priasen-
te Dienstleister und Wunsch-Erfiiller, zum Bei-
spiel bei der Vermittlung von: Taxi, Notarzt,
Food-Lieferanten, mobilen Beauty-Angeboten,
Reinigungsservice, Blumenboten, City-Kurie-
ren, Auskunftsdiensten u.v.a.m.
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KOORDINATEN DES ERFOLGS

MULTIFUNKTIONALE
ANFORDERUNGEN
UNTER EINEM DACH

Zentral wohnen,
komfortabel leben,
global vernetzt arbeiten
und Geborgenheit spuren.

m perfekten Ort, zur
richtigen Zeit und mit
der geeigneten Immo-
bilie — damit sollte das
Konzept fiir ein Boarding House Erfolg
haben. Es kommt aber immer darauf an,
samtliche Rahmenbedingungen sowie

das Mitbewerber-Umfeld genau zu prii-

fen und abzuwdgen. Die weitere Kunst
besteht darin, die passende Zielgruppe
zu bestimmen und mit den richtigen
Mitteln und Medien anzusprechen. Die
Gewissheit, den richtigen Ort flir das
Wohnen auf Zeit ausgewahlt zu haben,
ist fiir den Mieter entscheidend. Sich
wohlzufiithlen ist ein Grundbediirfnis
von uns Menschen. Und die Lust auf

eine vertraute Umgebung ist es auch.

11



GRUNDAUSSTATTUNG

Einbauschranke, Kiihlschrank, Herd, Geschirrspliler,
Mikrowelle, Wasserkocher, Nespresso-Maschine,
Koch- und Essgeschirr, Toaster

grolSer multimedialer LCD-Fernseher

Bligeleisen und Biigelbrett

Bettwasche und Handtlicher

IM MIETPREIS ENTHALTENE
SERVICELEISTUNGEN

Empfangsdienst

Woéchentliche Reinigung der Apartments

Wodchentlicher Bettwasche- und Handtuchservice

High-Speed-Internetzugang

alle Nebenkosten

einmalige Welcome-Ausstattung

OPTIONALER SERVICE

Zusatzreinigung der Apartments

Mlnz-Waschmaschine und Munz-Waschetrockner

im Untergeschoss
O Uberdachte Stellplatze im Innenhof
O Vermittlung von Einkaufsservice
o0

O In unserem Boarding House soll der Mieter sorgenfrei leben. Er braucht
nichts weiter als seinen Koffer. Im privaten Umfeld den Service eines Hotels
genielBen: Diesen Wunsch erfiillen wir vom ersten Tag an.

Ankommen und sofort durchstarten!

TR AR VLA hastanannsstanat ey oLy




WIR REICHEN DIE HAND




MANAGEMENT IST OKONOMIE

BILANZ

Je friiher potenzielle Partner eines Immobilienprojektes
zusammentreffen, desto effektiver ist das gemeinsame Voraus-
denken. Beginnt eine Projekt-Partnerschaft bereits in der
Planungsphase, so steht die spatere Wertschéopfung auf umso
stabileren FiiBen. Mit CMG kénnen Sie die Zukunft lhrer Immo-
bilie verlasslich planen.

DIE ZAHLEN MUSSEN STIMMEN
WIR ACHTEN AUF DIE BALANCE

VON INVESTITION UND RENDITE

eben dem Erstellen eines individuellen und umfassenden Konzeptes zur nachhal -
tigen Wertschopfung iibernehmen wir auch die permanente technische, rechtliche
und finanzielle Aufsicht bei der Umsetzung. Die von Markt- und Standortanalyse
abgeleitete Wirtschaftlichkeit des Objektes und seines Entwicklungspotenzials
wird aufbereitet und transparent dargestellt. Vom ersten Planungsschritt an bis zum Einzug der
Mieter koordiniert CMG auf Wunsch alle am Immobilienmanagement Beteiligten: Banken, Be-
horden, Baufirmen, Notare und Dienstleister. Die Betreuung setzt sich fort in der Steuerung und
Uberwachung aller Manahmen und Prozesse. Aber auch nach Errichtung und erfolgreicher
Vermietung der Immobilie bleibt das Aufgabenspektrum grof3: Mieterzufriedenheitsanalyse
und langfristige Vertragsbindung, kaufmannisches und Immobilien-Reporting, Uberwachung
und Lenkung der Objektkennziffern, permanente Weiterentwicklung von Objektplanungen,
Verwaltungs- und Vertragsangelegenheiten, Nebenkostenabrechnungen und allgemeines

Rechungswesen.




RECHNUNGSLEGUNG ALS ERFOLGSGESCHICHTE

LZAHLEN
WERK

Weniger ist mehr. Deshalb sehen wir unsere
wichtigste Aufgabe darin, liberfliissige
Kosten zu identifizieren - und abzubauen.

OB EIGENTUMER ODER MIETER:
SIE PROFITIEREN STETS VOM
CMG-RECHNUNGSWESEN

IDENTIFIKATION UND ABBAU
Uberflissiger Kosten

MIETERVORTEILE
durch Uberschaubare Nebenkosten

EIGENTUMERVORTEILE
durch groRtmogliche und faire Wertschépfung

CMG-VERANTWORTUNG
fir Budgetierung, Gewinn- und Verlustrechnung

BILANZERMITTLUNG
und ggf. Liquiditatsplanung fir lhr Objekt

OFFENLEGUNG ALLER ZAHLEN
far Ihre solide Planung und Ihr Controlling

JAHRLICHE EINNAHMEN-AUSGABEN-
GEWINN-UBERSICHT L

GEBAUDE- VgEARS\(/:IHCEE KOSTEN DER BE;%EO%%NG
MANAGEMENT By VERMIETUNG :
HOUSEKEEPING 15.500 € : 10.000 € ’ '

22.500 €

HAUSMEISTER
5.000 €

T
KAUFMANNISCHE
BEWIRTSCHAFTUNG

25.000 €

INSTANDHALTUNG
50.000 €

UBERSCHUSS
557.500 €

REINIGUNG
61.500 €

. N
BEWIRSTC‘;EZEFGTEUN . MIETEINN P\\’\Méc;c

KOSTEN UND tRL

68.000 €




BETREIBER

O MIETERIN

seit 01. 09. 2013 CMG Immobilienmanagement GmbH

O AUFBAU DES GEBAUDES
sechsgeschossiges Wohngebaude
mit aufgesetzter zweigeschossiger Penthouse-Etage
und vollstiandiger Unterkellerung

O MIETGEGENSTAND
50 Apartments
6 Maisonette-Apartments
Garage mit 14 PKW-Stellplatzen

O VERMIETETE GESAMTFLACHE 2.899,56 m?

O GRUNDLAGE DER MIETABRECHNUNG
Bruttomietvertrage (inkl. aller Nebenkosten)

O ZUSAMMENSETZUNG DES MIETZINSES (Beispiel)

Grundmiete

pro Monat netto
Basis-Vario-Miete
pro Monat

40.000 € (480.000 € p.a.)

variabler Teil des Mietzinses

a) Grundlage der Berechnung
tatsachlich fiir den Bezugsmonat sowie fir bereits
abgeschlossene Bezugszeitraume vereinnahmte
Netto-Miete, abzliglich der Grundmiete = Basis-
Vario-Miete

b) Zahlbetrag

Basis-Vario-Miete unter Abzug von 3 %, der Abzug
betrdagt jedoch mindestens 1.000 € (netto)
pro Bezugsmonat

KONZEPT

MODELL-GENERALMIETVERTRAG

BEISPIELRECHNUNG

Grundmiete Netto 40.000 €
vereinnahmte Netto-Miete 70.000 €
Basis-Vario-Miete netto 30.000 €
./. Abzug Festbetrag netto 1.000 €
verbleibende Vario-Miete netto 29.000 €
Zahlbetrag

Grundmiete netto 40.000 €
./. Vario-Miete netto 29.000 €
Gesamtmiete netto 69.000 €

"2 CMG

Immobilienmanagement GmbH

O VORTEIL FUR DEN EIGENTUMER
Begrenzung des Risikos fur den Eigentiimer aus

sinkenden Mieten auf einen Betrag in Hohe von
480.000 € p. a.

O VERMIETUNGSSTAND

01.09. 31.12. 31.12. 30.06. seit

2013 2013 2014 2015 01.01.2016

‘ 100% ‘e

Ubernahme
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KAUFMANNISCHE
BEWIRTSCHAFTUNG

BASIS
Kaufmannischer Bewirtschaftungsvertrag

INHALT
Vermietung
Rechnungswesen
Berichtswesen
Vertragswesen
Versicherungen
Personal

O VERGUTUNG

o

Pauschalhonorar netto 25.000 € p. a.

TECHNISCHE
BEWIRTSCHAFTUNG

BASIS
Technischer Bewirtschaftungsvertrag

INHALT
Die Aufgaben richten sich nach der Investitions- und
Instandhaltungsplanung sowie dem jeweiligen Bedarf.

VERGUTUNG

Die Vergitung ergibt sich aus den jeweiligen Auf-
gaben sowie dem entsprechenden Aufwand und
werden lber eine gesonderte Rechnung quartals-
weise abgerechnet.

CMG

S

EXTERNE BEWIRTSCHAFTUNG
HOUSEKEEPING

Immobilienmanagement GmbH

O BASIS
Vertrag Housekeeping und Empfangsdienst

O LEISTUNGSZEIT
Montag bis Freitag, 8.00-12.00 Uhr

O INHALT (AUSZUG)

- Empfangsservice

- Betreuung der Mieter und Durchsetzung der
Hausordnung

- Durchfihrung von Besichtigungsterminen

. Ubergabe und Ubernahme von Apartments

- Uberwachung und Kontrolle
der kompletten Anlage

- Kontrolle der Reinigung und
samtlicher Dienstleister

O VERGUTUNG

Pauschalhonorar

EXTERNE DIENSTLEISTER

netto 22.500 € p.

BASIS
Dienstleistungsvertrage

GEBAUDEMANAGEMENT

Pauschalhonorar netto 15.500 € p.

BAUTECHNISCHE BETREUUNG

Pauschalhonorar netto 5.000 € p.

AUFZUGSWARTUNG

Pauschalhonorar netto 1.500 € p.

REINIGUNG
Abrechnung nach Belegungsplan
netto 61.500 € p.

HAUSMEISTERSERVICE

Pauschalhonorar netto 5.000 € p.

O WASCHESERVICE
Abrechnung nach Aufwand
netto ca. 13.000 € p.




KRITERIUM

O Mit dem richtigen Partner lassen sich Werte bewahren und Zukun?t&g_;ﬁs':tal-
ten. Je groRer die Projekte, desto mehr sollte auf Kompetenz und Erfahrung
gebaut werden. Und je anspruchsvoller die Immobilie, desto mehr sind auch

Einfallsreichtum und Durchsetzungskraft gefragt. CMG ist bereit, sich voll auf
Sie einzustellen! Wir freuen uns auf diese groRBartige Herausforderung!




LEBENSZYKLEN EINER IMMOBILIE

RESPEKT

Immobilien sind meist so individuell wie wir Menschen. Und auch
sie leben in Zyklen. In der Regel iiberdauern sie uns. Wir schulden
ihnen Respekt. Nur wer Immobilien wertschitzt, ist in der Lage,
Immobilien zu entwickeln und ihre Lebenszyklen zu optimieren.

CMG HAT EIN HERZ FUR IMMOBILIEN
OPTIMALE BETREUUNG
ZUVERLASSIGE VERWALTUNG

m besten geht es einer Im-

mobilie, wenn in ihr ge-

lebt wird oder wenn sie im

Laufe eines langen Lebens
auch einmal auf neue Weise genutzt
wird. Fir all das sorgen wir. Zu unse-
rem Alltagsgeschaft gehoren jedoch in
erster Linie die optimale Betreuung und
zuverlassige Verwaltung vieler Immobi-
lien. CMG bietet dafiir ein fachlich hoch
spezialisiertes Personal und strebt eine
langfristige und umfassende Immobi-
lienbetreuung an. Unser Unternehmen
wird dabei durch langjahrige Erfahrung
und grofles Engagement der Mitarbei-
ter getragen. Mit qualifizierten Dienst-
leistungskonzepten minimieren wir

den Verwaltungsaufwand. Kernstiick

unserer Arbeit ist die Bearbeitung von
Vertragsabschliissen. Dies beinhaltet
Kauf-, Miet- und Verwaltungsvertrage
sowie Garantie- und Leistungsvertrage.
Ebenso sind Vertragskiindigungen Ge-
genstand unserer Arbeit. Nach Ablauf ei-
nes jeden Wirtschaftsjahres werden fiir
die Objekte Jahresabrechnungen erstellt.
Investitionsrelevante Zahlungsvorgange
werden von CMG fortlaufend koordiniert
und iiberwacht. Die Vermietung und In-
standhaltung der Immobilien obliegt
unserem besonnenen Management. Das
schlief3t bei so vielen Objekten und Nut-
zern das Versicherungs- und Schadens-
management selbstverstandlich mit ein.
Allen soll es gutgehen: den Eigentiimern,

Mietern und Immobilien.




STANDORTVIELFALT

UNSER FEINES
~ GESPUR
FUR IMMOBILIEN

n vielen Orten in

Deutschland - Jena,

Zu unseren Kunden zahlen
Mieter, Kaufer, Unternehmer,
Investoren, Bauherren,
Banker, Dienstleister.

Berlin, Erfurt, Frank-

furt am Main, Dres-

den, Bochum und anderen Gegenden
e 5 L — ! - — betreuen, verwalten und entwickeln

- - . wir bedeutende Immobilienobjekte.
Dabei handelt es sich mal um einen
Wohnpark oder ein Stadtarchiv, mal
um einen Biirokomplex oder ein Ein-
kaufscenter, mal um ein Boarding
House oder ein Freizeitzentrum. Meis-
tens sind viele Funktionen innerhalb
eines Projektes miteinander verbunden.
Das macht den besonderen Reiz bei der
Objektentwicklung und -steuerung aus.
CMG ist stolz darauf, das gewisse Etwas
H E I M AT einer jeden Immobilie zu erkennen, zu
entwickeln und zum Erfolg zu flihren.
Vielfalt begeistert uns, neue Projekte

fordern uns heraus.



.’CMG

Immobilienmanagement GmbH

SO ARBEITEN WIR:
OBJEKTBEZOGEN UND
EIGENVERANTWORTLICH

eit iber 15 Jahren steht CMG fiir erfahrenes und

kreatives Immobilien-Management. Unsere

Mitarbeiterteams arbeiten objektbezogen sowie

mit grofler und klar abgegrenzter Eigenverant-
wortung. Kompetenziiberschneidungen werden dadurch
minimiert. Dennoch flieRt in jedes Management-Modell
das gesamte CMG-Know-how mit ein. CMG-Teams beste-
hen aus kaufmdnnischen und technischen Mitarbeitern.
CMG ist mit den jeweiligen Gegebenheiten vor Ort bestens
vertraut, also auch mit den Starken und Schwachen von
Standorten. Die Kommunikation mit den Eigentiimern und
Mietern ist personlich, verbindlich und direkt. Den Stil an-
onymer Verwaltungen pflegen wir nicht. CMG bietet kom-
plette Kundenbetreuung aus einer Hand. Grof3en Wert legen
wir auf authentische und glaubwiirdige Kommunikations-
konzepte in Absprache mit den Eigentiimern und Auftrag-
gebern. Am Ende stehen die hohe Auslastung der Objekte

und das optimale Wohlfiihlklima fiir die Mieter.
21



AUF DER SICHEREN SEITE

Immobilien sind ZEITLOSE WERTE. |hr Management erfordert FLEXIBILITAT und INNOVATIONSFREUDIGKEIT.

CMG erwirtschaftet UMSATZERFOLGE mit modernen Vermietungskonzepten fir die Eigentimer.

Erfolge beruhen auf der Bereitstellung bedarfsgerechter VERMIETUNGSANGEBOTE entsprechend dem KONZEPT.
Vorhandene Vermietungsangebote werden WEITERENTWICKELT.

Jede VERANDERUNG erfolgt in enger und verlasslicher ABSPRACHE mit dem Kunden.

Zum Alltagsgeschaft gehort die SOUVERANE ABWICKLUNG von Vermietung, Kiindigung, Nachvermietung.
Mieterfolg heilst auch SICHERSTELLUNG ciner optimalen MIETERSTRUKTUR.

Eigentimer und Mieter PROFITIEREN beiderseits vom CMG-Rechnungswesen.

22



KONTAKT

WIR SIND
IHRE ANSPRECHPARTNER

CMG Immobilienmanagement GmbH

Holzmarkt 1
07743 Jena

www.cmg-jena.com
post@cmg-jena.com

Geschaftsfuhrerin

[\ [c] 3 :10]:{e)""]
i.burow@sabiv.de
03641.5373-0

www.boardinghouse-am-europaviertel.de



